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Resumen

Este articulo demuestra como a través de las complejas redes mercantiles se crearon las
condiciones de transporte, circulacion y comercio de vinos y aguardientes. Se representan algunos
casos de comerciantes que desde Espafia buscaron las instancias del estado para colocar este fruto
en las Indias y en su defecto, quienes en suelo americano abogaron por la limitacion de las
importaciones de caldos por ser contrarias a los intereses regionales. Sobre documentos
manuscritos de comerciantes y documentos institucionales se interpretan las relaciones comerciales
establecidas en torno al trafico de licores en el conjunto peninsular- americano, buscandose
desentrafiar redes especificas del comercio de vinos.
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Abstract

This article shows how through the complex mercantile networks created the conditions of
transport, circulation and trade of wines and aguardientes. They represent some cases of traders that
from Spain looked for the instances of the state to place this fruit in the Indians and in his defect,
those who in American floor pleaded for the limitation of the imports of broths for being contrary
to the regional interests. About handwritten documents Institutional documents wholesalers and
trade relations established around the liquor traffic in the mainland American set are interpreted,
seeking to unravel specific networks of trade in wine.
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Introduccion

Una expresion manifiesta del principio de racionalidad econdémica es cuando el individuo
toma la mejor decision posible dentro de los limites que le imponen las posibilidades que
enfrenta, de tal forma que las decisiones en materia de negocios sean capaces de preservar y
consolidar intereses individuales y grupales. A partir de esta premisa el presente texto da
cuenta de las logicas imperantes de los hombres de negocios de finales del siglo XVIII,
quienes decidieron en sus intercambios comerciales incluir al apreciable género producto
de la vid: el vino.! Es decir aquellos hombres que sin ser exclusivamente productores
comerciantes “vifiateros”, especializados en el cultivo y produccion del vino, se declararon
en primer renglén al “comercio”. Esto no quiere decir, que se plantee una desvinculacion de
los comerciantes con la actividad productiva, y/o la exclusién de categorias hacendados y
comerciantes. De hecho, en este documento la expresion “hombres de negocios” incluye a
todos aquellos quienes en su diversificacion econdémica visualizaron en el negocio del vino
una oportunidad de comercializacion y beneficio, incluyéndolo dentro de otros traficos
mercantiles.

Por extrafio que parezca, esta investigacion adolece de estadisticas, cifras, y seriales
propiamente cuantitativos, entonces ¢;Como intentar explicar comercializacion y beneficio?
Una posibilidad para suplir de alguna manera esta limitacion, es la interpretacion sobre los
funcionamientos y las practicas penetrando en la trama de relaciones y tensiones alrededor
del trafico del vino. No sin razdn se dieron apuestas comunes; alianzas reciprocas;
resistencias y conflictos entre grupos, situaciones que revelan la importancia de los caldos
dentro de sus negocios.

Evidentemente para esta herramienta metodologica de buscar e interpretar signos visibles
relacionados la comercializacion del vino y sus implicancias es imprescindible contar con
un corpus documental sobre redes especificas de comercio. En efecto, los documentos
historicos revisados (manuscritos privados e institucionales) permiten interpretar las
estrategias persuasivas y las disposiciones/acciones tanto de la corona como de la esfera
privada para regular la produccion y comercializacion; ademas de conocer las actuaciones
de las redes de comerciantes y sus intervenciones en el transporte, distribucion y
comercializacion. En sintesis facilitan interpretar las difusas tramas comerciales tejidas
alrededor de los licores.

! Hombres de negocios es una categoria compleja y multifacética. En ellos entran a participar pequefios
comerciantes al por menor (tenderos, mercaderes, tratantes, arrieros, etc.); intermediarios (agentes, factores,
comisionistas con mediana capacidad de giro comercial); y grandes comerciantes (financistas, inversores,
prestamistas, con altas capacidades de giro y negociacion). Este texto acota a hombres de negocios a este
altimo grupo sin dejar de reconocer la pluralidad de categorias dentro de los mismos.
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Dada su complejidad, por ahora nos limitaremos de manera sucinta a referir la importancia
del trafico del vino tanto para la corona como para los particulares, deteniéndonos en
algunos casos de comerciantes que desde Espafia buscaron las instancias del estado para
colocar este fruto en las Indias, y en su defecto de quienes en suelo americano abogaron por
la limitacién de las importaciones de caldos por ser contrarias a los intereses regionales.
Estrategias politicas de negociacion a instancias del Estado: Vinos para los reinos de Indias;
vinos en Indias

La apuesta hacia la produccién y comercializacién de caldos en América bajo una temprana
regulacion del Estado surgio en el marco de una serie de reformas fiscales encausadas al
aumento del erario de la Real Hacienda. En efecto, hacia 1720 se establecio el impuesto de
un real por botija de vino y de 37 reales para la pipa de aguardiente que fuera enviada desde
Espafia a América. (Garcia-Baquero, 1976: 201). Tres décadas después, los vinos foraneos
debian contribuir en Nueva Espafia con diez pesos y dos reales por cada barril de vino y
con 9 pesos y un real por el de aguardiente, ademas del ocho por ciento del pago de
alcabala.

...Ante tan “crecidos y exorbitantes derechos” como lo manifest6 el ministro
Arriaga de la Casa de Contratacion, poco se favorecia el trafico de licores;
por tanto, aconsejaba el funcionario, estos debian moderarse para que fuera
mas frecuente el comercio de caldos con Nueva Espafia, “en licito
aprovechamiento de los poseedores de vifias...”. (AHNE, consejos, 20201, 1,
1753).

Si bien los altos importes habian frenado el comercio legal de caldos, otra medida también
afectd su trafico: el sistema controlado de flotas y de registro suelto. Este fue un método
que en la practica significo alteraciones en el mercado a conveniencia de quienes
controlaban el comercio. Aun asi, con ventajas -0 sin ventajas- la practica demostro que en
la carrera comercial por el vino, tanto Estado como particulares apostaron al mercado de
ese producto. De hecho, el proyecto Real sobre produccion y comercializacion de vinos
estuvo apoyado en el discurso politico de proteccion a los plantios de vifias en beneficio
general. En efecto, ante esta apuesta comun, los vifiateros de San Lucar no dudaron en
representar ante su majestad, sus contribuciones a los crecidos aportes fiscales: “...se ha
tenido en pocos tiempos, por el mas principal del Real herario de VM asi por su importe,
que es crezidissimo, como por lo seguro y que diariamente se contribuye...” (AHNE,
consejos, 20201,1, 1753).

Al parecer las condiciones proteccionistas ofrecidas por la misma corona al dictaminar

prohibiciones sobre los plantios en tierras americanas a decir de aquellos hombres de
negocios les habia facilitado
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. el comercio de estos a quellos Reynos, en jeneros (sic) tan preciosos, -
refiriéndose a los vinos- siendo tan grande esta importanzia (sic), que les esta
prohivido (sic), por Reales Ordenes, a los vezinos (sic) de aquellos reynos (sic)
que puedan hazer (sic) plantios, como imviolablemente (sic) se ha observado, de
que se ha seguido, los buenos efectos, que tiene acreditados la experiencia, en
veneficio (sic) comdn, de unos y otros Reynos (sic) y vasallos... (AHNE,
consejos, 20201,1, 1753).

Es probable que esa idea general de los cosecheros viticultores sobre la efectividad de las
restricciones impuestas por las Corona espafiola para hacer plantios en suelo americano, se
convirtiera en un importante estimulo para enviar sus vinos a aquellas tierras lejanas,
respaldados, ademas, por la autorizacién del trafico regular de caldos y frutos hacia reinos
americanos mediante la tercia parte de buque. Pronto estos anhelos se esfumaron porque en
la practica la tercia parte no fue mas que un pase entregado a los monopolios comerciales y
a grupos de poder dificultando al pequefio viticultor embarcar sus cosechas. Los navieros
en confabulacién con la burocracia y los grandes cosecheros sobre todo de Sevilla
realizaban el repartimiento de buque de acuerdo con sus conveniencias. Por ello, -asi lo
denunciaron los vifiateros - “se havian (sic) resistido -a- recivir (sic) los frutos de los
cosecheros” (AHNE, consejos, 20201,1, 1753). En consecuencia, no es de extrafiar que el
repartimiento de buque estuviese controlado por intereses particulares, sobre todo si se
tiene en cuenta que el comercio de ida y vuelta entre nucleos monopolisticos sostenia los
intercambios.

En el transcurso del siglo XVIII vifateros, cargadores y comerciantes de Espafa
establecieron alianzas, pero también vivieron pugnas internas. Por ejemplo, en el
repartimiento de buque puede seguirse el juego de intereses y de tensiones siendo
emblematico el litigio de 1757 entre los vifiateros de las ciudades del puerto de Santa Maria
de Jerez de la Frontera y San Lucas de Barrameda contra los cosecheros de Sevilla; en el
que también resultaron involucrados los intereses de cargadores y navieros, quienes
presionaron constantemente por rebajas de aranceles para los productos exportados. Desde
1712 los maestres de las Naos habian solicitado disminuir el importe de averias, sin obtener
una respuesta favorable por parte la corona porque segun su resolucién la “primera atenzién
—era- el ynterés comun de unos y otros y la conserbazion, y aumento de sus Haziendas y
comerzios...” (AHNE, consejos, 20201,1, 1753).

Ante los elevados aranceles y las 6rdenes de embarcar la tercia parte de buque con caldos,
los navieros mercantes se rehusaban a acatar tales disposiciones “...por el perxuizio que les
siguen de no husar libremente de todo el buque de sus Naos...”, (AHNE, consejos,
20201,1, 1753), sobre todo porque el mercado americano les representaba enviar variedad
de productos altamente demandados. Ante tales circunstancias, no quedaba otro remedio
que buscar el mejor beneficio de este producto comercial; después de todo, un trafico como
este entraba en la cadena de comercializacion y de intercambios permitiendo efectuar
multiples negociaciones.
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En efecto, la dindmica de quienes ejercian el comercio en “la Carrera de Indias” estaba
amparada bajo multiples intereses asociados a funciones como prestamistas, financistas,
navieros, agentes y factores entre otros, en los que se preferia el negocio de tipo
especulativo con beneficios rapidos y a corto plazo. Al tener a su disposicion productos
generosos como el vino, esta clase de cargadores y comerciantes mayoristas no vieron la
necesidad de entrar en los largos procesos de la industria vinatera. Sus funciones
polifacéticas, actuando al amparo de compafias y por cuenta propia se encargaban del
trafico y comercializacion en redes estratégicamente ubicadas.

Estos sujetos no especializados en los procesos industriales vinateros terminaron
sumandose a quienes realmente si se habian especializado en producir licores,
estableciendo también una estrecha relacion con el capital comercial. (Gamero Rojas, 1993;
Bohdrquez Jiménez, 1998; Maldonado Rosso, 1998).

Cadenas de produccion, distribucion, trafico y comercializacion operativamente necesitaron
de redes y agentes comerciales, sobre todo cuando en suelo espafiol a finales del siglo
XVIII los vifiedos habian ganado espacio en las zonas mas alejadas de la Andalucia del
monopolio. En la actual provincia de Malaga® la vid sustituy6 al cereal, extendiéndose al
litoral granadino y almeriense, incluso en algunos lugares en el Gltimo tercio del siglo
XVIII se registraron problemas de sobreproduccion (Gamez Amian, 1995).

En un contexto de creciente competencia, abastecer reinos lejanos y extrafios -que segun los
peninsulares “carecian enteramente de vinos y aguardientes de uva”- seria una buena
oportunidad para aquellas redes conectadas con centros externos negociando los vinos de
manera ventajosa. Asi, funcionaria como la coartada perfecta para mantener las politicas
proteccionistas y de exclusividad del vino peninsular para las Américas.

No sin razon, cargadores y comerciantes de Sevilla disputaron los mercados regionales para
abastecer las Indias, intentando tomar bajo su control la comercializacion americana de
caldos. El disputado monopolio en relacion con este trafico consistiria en comprar
directamente a los cosecheros, regular los precios, la distribucién y el consumo, ademas de
erradicar las bebidas que se destilaban ilicitamente en territorio novohispano.

No es de extrafiar que la propuesta del portugués Agustin Ramirez Ortufio para hacer
asiento de caldos y frutos en Nueva Espafia por tiempo de diez afios tuviese una reaccion
inmediata en el consejo del comercio de Sevilla. Este proyecto consistia en controlar la
destilacion de los licores en México mediante la instalacion de dos factores: uno en Cadiz y
otro en Veracruz. El articulo XIII de la propuesta literalmente expresa: “...desterrar las
fabricas, que de aguardientes de cafia se executan en aquel reyno, contra la salud publica de
aquellos habitantes” (AHNE, sic 1700-1-1/sic 1799,-12-31: 18).

2 Seglin Gamez, Malaga se convirtié en centro de exportacion de vinos y aguardientes, no todos procedentes
de su propio hinterland, sirvio de almacén para los productos catalanes de la vid, que utilizaban la ciudad para
recalar y ser enviados después hacia el mercado local y hacia el nuevo mundo, utilizando sus propios barcos y
tripulaciones.
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Con agentes estratégicamente instalados podria regularse no solamente los precios, sino su
distribucion y consumo, tal como lo declaraba el articulo XII:

... Que no ha de tener arbitrio él ni sus factores para alterar el precio de los
caldos, en perjuicio de los moradores del Reyno de Nueva Espafia, prefiriendo el
de 75 pesos por barril de aguardiente, 65 el de vino... en tiempo de paz, y en el
de guerra a 95 pesos,-y- 85... (AHNE, sic 1700-1-1/sic 1799-12-31: 18).

Es probable que una propuesta tan tentadora para la Corona de asegurar ingresos fiscales
bajo una administracion asentista haya ocupado largas horas de debate en la agenda
gubernamental, sobre todo por la resistencia de los comerciantes de Sevilla quienes
enviaron al Rey un acuerdo que advierte sobre los graves perjuicios al Real Erario y a la
causa comun del comercio. El reparo principal fue el peligro de caer en el monopolio de un
sujeto, en detrimento de un comercio de los que por diferentes manos se comercian. Un
producto tan generoso debia mantener segun las réplicas de los sevillanos “regulares y
equitativos —precios-", que ellos si mantenian, en tanto que la propuesta de Ramirez Ortufio
“lejos de merecer esta graduacion...son exorbitantes y gravosos, pues en las mas de las
flotas se encontrard por los precios desde 34 hasta 70 pesos cuando mas el barril de
aguardiente, desde 25 hasta 55 el del vino...” (AHNE, sic 1700-1-1/sic 1799-12-31: 18).

En el fondo, no fue mas que una serie de juegos de poder que dejaron entrever el interés por
controlar mercados mas alla de la peninsula y mas aun, una propuesta disefiada para Nueva
Espafia, primer centro de negocios americanos. De hecho, los grandes comerciantes
instalados en los diferentes reinos americanos también enviaron agentes o dependientes al
territorio  novohispano; facultados en poder realizaron transacciones comerciales
aprovechando redes estratégicas con capacidad de pago. En consecuencia la concurrencia
de mercaderes de todas las latitudes a territorio novohispano ocasiond una importante
circulacion de mercaderias y de caudales, significando grandes ventajas al comercio de
Nueva Espafia convirtiéndola en una importante plaza cosmopolita (Soler, 2010).

En el caso concreto del trafico del vino y de aguardientes desde la peninsula, Nueva Espafia
fue un importante centro importador. Segun un estudio efectuado a la Compafiia Ustériz
San Ginés sobre el transporte de Caldos de Cadiz a América entre 1772-1781, el primer
puerto de importacion fue Veracruz, seguido del puerto de Buenos Aires, con diferencias
importantes en el nimero de cargas (Herrero Gil, 2013:155).

A Veracruz llegaban los cargamentos de aquellos caldos previamente solicitados por los
grandes comerciantes, generalmente por cruce de negociaciones; asi como también
registros de aventureros cuyo objetivo era venderlos directamente buscando una mayor
ganancia. A este respecto, es ilustrativo el caso de un comerciante espafiol que introdujo
caldos por Veracruz, su propoésito era venderlos y con el producto liquido comprar en La
Habana, azlcar y tabaco para embarcarlos hacia Cadiz. Contrariamente a sus intensiones, la
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venta del vino y del aguardiente no le fue facil, replicando: “no obstante que me sale
superior el vino como el aguardiente, conservan silencio los compradores”. Al final logré
vender en Veracruz 500 barriles de aguardiente a 50 pesos y entregando en consignacion
“229 barriles de tino, 60 dichos blancos de la mejor calidad y 11 dichos de aguardiente de
prueba de aceite” (Hausberger e Ibarra, 2011: 186-191).

Al parecer realizar ventas de vino al contado en Nueva Esparfia surtiria mayor efecto si se
pactaba dentro de redes de comercio, intercambiando por los productos que finalmente se
querian retornar; en caso de querer venderlo al contado, serian los grandes almaceneros
quienes contaban generalmente con liquido a su favor. El problema era que los grandes
almaceneros regateaban los precios aprovechando la llegada sistematica y constante de
flotas con caldos. La declaracion del almacenero novohispano Francisco Ignacio de Yraeta
en una misiva enviada a sus corresponsales en Cadiz en 1782, representa esta situacion: “...
han traido abundante desde el afio pasado, a principios de este mes llegaron a Veracruz tres
registros y de un dia a otro se esperan otros cuatro con muchos caldos y ropas, y a estos
seguiran otros...” (UIA, comercio, 2.1.9, 1782, 8r).

Si bien el pago en liquido de las negociaciones era atractivo, la escasez del caudal
circulante generé un complejo sistema de intercambios funcionales para el mismo
comercio. Esta funcionalidad estaba dada dentro de engranajes comerciales y redes
estratégicas que dinamizaban sus propios negocios. En el caso del trafico del vino existen
ejemplos comerciales en que se pactd previamente este producto a cambio de cacaos.
Veamos el siguiente trato: “Remiti cierta porcion de caldos para que su producto me lo
enbiase (sic) en cacao y habiendo llegado dicha fragata me dio abiso (sic) por medio de su
carta con fecha en la Ciudad de Caracas a 19 de mayo de este afio, no haber podido
remitirme ni llenar mas buque que el de 53 fanegas de cacao, que con sus mermas parece
quedar nectas cinquenta (sic) y una fanega y quarenta (sic) y cinco libras de a ciento y diez
cada una...” (AHNE, consejos, 2083, 3, 1769).

El estilo y practica en este comercio era entregar en el retorno cargamentos de cacao, una
buena estrategia para posesionar los vinos y aguardientes peninsulares en América y a su
vez colocar las materias primas americanas en el exterior. En estas condiciones, el trafico
del vino dinamizaria los mercados internos/externos es decir entre reinos/metrépoli.

En relacion con los vinos producidos en Nueva Espafia, hacia finales del siglo XVIII la
industria vinatera habia logrado asentarse en Santa Maria de las Parras, un pueblo, villa 'y
posteriormente ciudad ubicada en el centro-sur del nortefio estado de Coahuila. Sus vinos,
aguardientes y licores tenian una fuerte demanda desde Texas hasta la capital del virreinato,
la ciudad de México. Los vinateros fabricaban mistelas a base de aguardiente puro de orujo,
frutas y azlcar, saborizados con anis o canela (Corona Péaez, 2004).

Entre tanto en solo Guadalajara y su comarca hacia 1782 se fabricaban y consumian 12
bebidas diferentes: Bingarrote o bingui, cerveza, charape, chinguirito, mezcal, ponche de
pulque, pulque de tlachique, tejuino, tepache, tuba y vino de cafia. De hecho, la produccién
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del vino mezcal o tequila era una practica comdn en la region de Tequila en abierta
competencia con otras bebidas alcohdlicas y brebajes fabricados en zona alcabalatoria de
Guadalajara (Memorias de la Academia Mexicana, 1958:315).

Con todo y a pesar de la abundancia de bebidas no faltaron comerciantes que remitieran
vinos desde América del sur a Nueva Espafia. Por cuentas comerciales se sabe que el conde
Isidro Abarca desde Lima via a Acapulco remitié a Francisco de Yraeta en la ciudad de
México, vino y aceites no teniendo éxito en su venta: “...el vino se vende con mucha
lentitud... ademas de las mismas el flete de tierra desde Acapulco es de veinticuatro pesos
carga de dos barriles, asi no se puede sacar el costo, pues de Espafia han traido abundante
desde el afio pasado...” (UIA, comercio, 2.1.9, 1782, 8). Los vinos desde Espafia y
América del Sur, abastecieron los almacenes y pulperias complementados con
producciones de la misma Nueva Espafia; en América septentrional habria suficiente vino y
licores.

Entre tanto, en América del sur la viticultura habia sido liderada por el virreinato peruano
desde el siglo XVI (Lacoste, 2004). En la costa peruana el cultivo de la vid y de la
produccion de vinos y aguardientes se habia extendido a lo largo de mil kilémetros desde
los valles de Chincha, Pisco, Ica, Palpa y Nazca, en el actual departamento de Ica, hasta los
de Arequipa y Moquegua, que comprendia los territorios de Tacha y Tarapaca (Polvarini,
2005:182). A su vez en el ultimo cuarto del siglo XVIII, el reino de Chile paso a ser el
principal enclave de cultivo de la vid y elaboracion del vino; paralelamente, la region Cuyo,
en el virreinato del Rio de La Plata consolidé una viticultura de calidad, la cual habia
comenzado hacia la primera mitad del siglo XVI11I (Lacoste, 2013: 138).

Hacer vino y aguardiente de calidad siempre estuvo en el entredicho europeo. En el caso
del vino chileno era cuestionado por su gusto amargo, segun el viajero cientifico Frezier era
por “no saber barnizar las botijas” recubriéndolas con una especie de betdn; sumado al olor
de las pieles de chivo en las que lo transportaban. Con todo, no faltaron quienes
reconocieron la superioridad de los vinos producidos en tierra austral en relacion con los
que se elaboraban en Perd, por lo menos asi lo manifestaron los dos jovenes marinos
espafoles Jorge Juan de Santacilla y Antonio de Ulloa de la Torre-Giral en un informe
sobre su recorrido por América (Mufioz, 2012:169).

En tanto que en el caso de las caldos mexicanos, bien puede citarse la expresion literal de
don Julidn de Arriaga, Presidente de la Casa de Contratacion, refiriéndose al abundante
comercio de caldos americanos en México y Veracruz: “Aguardiente (sic) misturado con
otras especies ponsofiosas nocivas a la salud publica” (AGS, Guerra, 6799, 1753, 155). Lo
cierto es que el problema de la calidad de la vinificacion sigue siendo objeto de discusion,
lo que si no puede desconocerse son los trasfondos de corte monopdlico peninsular: plantar,
producir, traficar y comercializar bajo exclusividad el vino en indias.

La defensa sudamericana de sus vinos y aguardientes
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Todos aquellos vinculados con la comercializacion de vino debieron enfrentar
disposiciones restrictivas como la dictada por Real Cédula de 20 de enero de 1774 sobre la
prohibicién para traficar vinos, aguardientes y otros frutos del Pert y Chile hacia Nueva
Espafia, Tierra firme y Santa Fe, con el fin de controlar el comercio entre reinos
americanos.

En América hispéanica el Estado trat6 de monopolizar la produccion de aguardiente desde
comienzos del siglo XVIII, pasando por diferentes etapas en que particulares y
posteriormente el Estado administraron estancos. De ahi que, destilar licores en América se
convirtio en el siglo XVIII en una fuente fiscal de primer orden. A este respecto pueden
sequirse las politicas reguladoras en el comercio de caldos del virreinato de la Nueva
Granada, las cuales estuvieron en constante revision y ensayo bajo la figura del estanco
(Mora de Tovar, 1988:92). De hecho, el embarque de aguardiente espafiol estuvo sometido
a periodos de restricciones y liberaciones: La prohibicion comenzé en 1736 con la creacion
del estanco hasta 1767 mediante una introduccién restringida; entre 1779 y 1789 se
prohibi6 el embarque de origen espariol en defensa de las reales rentas neogranadinas. No
sin razon, se lee la siguiente disposicion imperial de 1779:

... para que por ningun titulo se perjudique la renta de aguardiente de cafia, se ha
prohibido en estos reinos el embarco del de uva en barriles permitiendo que solo
se pueda conducir en frasqueras para remedios o regalos en los puertos de los
Reynos de Santa Fe y asi se ha prevenido en los puertos habilitados para el libre
comercio...(AHNB, 1779).

Esta proteccidn dur6 hasta finales de la ultima década del siglo XVIII cuando se dictamind
su libre introduccion (Mora de Tovar, 1988: 210). No obstante, estas regulaciones de
importaciones de aguardientes desde la peninsula, y o las restricciones del comercio entre
reinos de 1774, en la practica, no impidieron un continuo y sistematico trafico subrepticio.
Por su inoperancia y por el manejo de intereses particulares estas medidas terminaron por
no acatarse en su totalidad. Es significativa la siguiente representacion del virrey del Per
Don Manuel de Guirior al ministro don Joseph de Galvez sobre este aspecto:

... No puedo menos que hacer presente a VS en cumplimiento de mi deber los
graves inconvenientes que resultarian de haberse puesto en practica algunos de
los puntos expresados en el citado articulo: Guayaquil no tienen otro medio de
proveerse de vinos que los de este reynos (sic), por los excesivos costos que
padecerian sus naturales, y avitantes (sic) y aun faltas totales si hubiesen de
consumirlos de Europa solamente llevandolos de Cartagena, graves
inconvenientes que resultarian a la agricultura, comercio y consumidores...
(AGI, Lima, 655, No 13).
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El Real dictamen de consumir vinos y aguardientes de Europa introducidos por Cartagena
en nada favorecian a los naturales de las provincias del Chocé y de Guayaquil
pertenecientes al virreinato de la Nueva Granada. En términos rentables era inoperante: el
viaje entre Cartagena y Quito y su correspondiente retorno, sumaba 180 dias
aproximadamente y en circunstancias normales, es decir, contando con una buena
navegacion por el rio Magdalena, sin accidentes y con buen tiempo (Nufiez, 2010:60).

Si bien este factor distancia es de gran importancia, no puede desconocerse que Guayaquil
histérica y comercialmente mantuvo nexos directos con Lima. La operatividad vy
funcionalidad de las redes comerciales en la region peruana productora del aguardiente de
uva (Pisco, Ica y Nazca), les facilito la comercializacion del aguardiente. En efecto,
comerciantes principalmente de origen portugués instalados en Lima y Guayaquil,
controlaban la llegada del producto al puerto quitefio, desde donde era transportado y
distribuido hacia el interior por arrieros y comerciantes portugueses que traficaban por las
rutas de Naranjal hacia Cuenca, o por las rutas de Chimbo, con direccién al callejon
interandino (Nufiez, 2010:61).

La organizacion y direccion del trafico comprendia una amplia red de circuitos locales y o
regionales conectados con el comercio exterior. El trafico del vino y del aguardiente
complementaba todos aquellos productos que las diferentes zonas requerian; en el caso de
Guayaquil afectado en su produccion agricola por el monocultivo del cacao, los
comerciantes abastecian con productos serranos de Quito como frutas, harina y azlcar,
entre otros; en tanto que de los valles del Perd comercializaban trigo, azlcar, menestras,
garbanzos, dulces, confituras, y por supuesto aguardiente y vino (AGI, Quito, 470-472 y
478-482, 1775).

Si para Guayaquil comercializar los vinos de Europa por Cartagena -como pretendia la
Corona- era inoperante en términos de tiempos y distancias, rentabilidades y costos, para
Mendoza su mayor traba eran los impuestos fiscales y su dependencia administrativa con la
Audiencia de Chile y de esta con el virrey del Peru, hasta antes de 1776, cuando se cre¢ el
virreinato del Rio de La Plata. Ante estas dificultades, en 1771 los cabildantes de Mendoza
remitieron al virrey Amat sus pretensiones sobre rebaja de los derechos marcados al
comercio de vinos y aguardientes por ser gravosos y en detrimento de sus negocios. Este es
el acuse de recibo de virrey e informacion del curso de la peticion:

...Esta solo sirve de noticias a ese cabildo tener remitida su pretension, cerca

de los perjuicios que padecen en ese distrito con los menos cabos en el
comercio de vinos y aguardientes del sefior presidente de la Real Audiencia
de chile, para que cerciorado con la justificacion necesaria de quanto me
alega el cabildo me informe sobre todo, con que proveer decisivamente lo
que convenga (AGPM, exterior, documento 3, carpeta 49, 1771, 15).
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En el fondo la region del Cuyo, para la segunda mitad del siglo XVI1II, buscaba consolidar
su propia autonomia, que habia comenzado con la misma libertad que se le habia dado a los
eclesiasticos en la viticultura. No sin razon, afios después el teniente corregidor de San Juan
de la Frontera alertd sobre vencer las “...oposiciones, fraudes y advitrios (sic) con que
eclesiasticos y seculares anhelaban la libertad con que havian (sic) vivido y la
inobservancia de los reales derechos”. Por disposiciones imperiales los frutos debian traer
tornaguia luego de haber pagado los derechos y sisas municipales y reales correspondientes
a las cargas. Este método fue extendido en todos los efectos que salieran de Mendoza para
“...Tucuman, Reyno del Pert y demaés ciudades, lugares y minerales a donde se acarrean
para su venta y consumo” (AGPM, exterior, documento 3, carpeta 49, 1771, 16).

Al intentar controlar el modo de las licencias con que debian salir los frutos de las ciudades
de San Juan y Mendoza para las provincias en que se expedian, por su superior gobierno se
mandd practicar aforos en toda la provincia con el fin de precaver los fraudes que se
cometian en la internacién de sus vinos y aguardientes. Las licencias y el uso de guias para
el trafico del fruto como sistema de control no lograron su objetivo. En la practica, los
negocios del vino siguieron su curso bajo logicas racionales buscando ventajas y
beneficios. (AHNE, Consejos, 20427, 1770-1777, 15).

No obstante la aceptacion y prestigio de los vinos elaborados en el Cuyo, el valor de estos
disminuyo en la segunda mitad del siglo XVIII. En la década de 1770 el valor promedio de
vino corriente era de 15,9 reales; lo mismo sucedié con el aguardiente en Cuyo oscilando
entre dos y cinco pesos la arroba, mientras que en Buenos Aires se transaba a poco mas de
seis pesos (Lacoste, 2013: 123).

A su vez, a pesar de la creciente actividad vitivinicola sudamericana la region seguia
recibiendo vinos desde Europa. (AGI, Correos, 17.4, 2b).® Ante estas circunstancias, en
1771 el cabildo de Mendoza emiti6 un memorandum enviado a Santiago acerca del
perjuicio por la introduccién de vinos de procedencia de Espafia (AGPM, gobierno,
documento 109, carpeta 40, 1771). El mencionado documento expresa las dificultades de
los comerciantes de esa provincia para sostener precios competitivos en relacién con los
que arribaban por el puerto de Buenos Aires:

... porque no siéndoles a sus conductores tan costosa su traslacion como a los
vecinos de la expresada provincia, y abundando con la frecuencia de los
Corre0s por acto necesario practican sus ventas a tan moderado precio que no
pueden los vecinos por aquella regla expender los suios (sic) respecto a que no
conseguirian ni aun los indispensables gastos de su conduccion, ni poder
satisfacer los derechos que se tienen impuestos en aquellos lugares para
mantener la guardia y tropas que los defienden de las imbasiones (sic) de
qualesquiera (sic) enemigos infiriendo de esta decadencia la ruina total de la

% A este respecto puede seguirse los arribos sistematicos de vinos y aguardientes de la Rioja y Catalufia
embarcados en los paquebotes correos con destino a Buenos Aires. Véase AGI, Correos, expediente de la
Administracion de Buenos Aires, 1769-1777.
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provincia y otras consequencias (sic) contrarias a su mejor conservacion...
(Santiago, 16 de mayo de 1771. Francisco Xavier de Morales)

Al no obtener remedio para sus males afios despues hacendados y comerciantes iniciaron
gestiones directamente con la metrdpoli solicitando la exoneracion del pago de impuestos
entre provincias y el impedimento del comercio de vinos desde Espafia al Rio de la Plata
(AGPM, exterior, documento 28, carpeta 49, 1785). Esta Gltima peticion fue considerada
como una osada pretension seguin lo manifesté Martin de Soto Mayor* porque segn él iba
a contracorriente con el proyecto Real de trafico de vinos desde la peninsula. Estos fueron
sus comentarios:

...En cuanto a la pretensién de que no pasen vinos de estos reynos, a Buenos
Aires, que la ciudad se abstenga de semejante solicitud. Esta es la orden del
Rey cuyo despacho llevo conmigo, 6 remitiré si acaso me demorare; pues
juzgo salir el mes que viene para Buenos  Aires...es
despreciable...qualesquiera representacion fundada en prohibir se
introduzcan en América los efectos que con abundancia producen estos
reynos, pues creo firmemente seglin la experiencia que he adquirido del
modo de pensar por acd, que si la Eucaristia se pudiera conducir de estos
paises para la vuelta traer dinero o su equivalente, no se administraria en
América...” (AGPM, exterior, documento 28, carpeta 49, 1785).

Las estrategias para controlar los volimenes de caldos en América del Sur segun Soto
Mayor debian ser aplicadas de otra manera.

...he pensado —decia él- si de algin otro modo puedo dar estimacién a sus
efectos, -es-logrando prohibir las cosechas en otras partes que no las
necesitan para su subsistencia pues tienen muchos advitrios, obligandose esa
ciudad a proveerlas del Unico fruto con que pueden susbistir (AGPM,
exterior, documento 28, carpeta 49, 1785).

En sintesis se trataba de aplicar el mismo método proteccionista espafiol al territorio
mendocino; para alcanzar esta propuesta les coment6 que ademas de sus buenos oficios se
requeria de dinero para hacer los respectivos tramites:

...para todo esto se necesita no solo la persona que haga con eficacia las
diligencia, sino de algin dinero lo que habia poder providenciado VS pues
me parece que demasiado hago con cansar a los sujetos que se pueden

* Al parecer Martin de Soto Mayor pertenecia al Consejo de Madrid. La carta posee contenidos y
apreciaciones personales, siendo factible pensar que la respuesta no es institucional.
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interesar en mis particulares, exponiéndome a dos mil desaires y
desatenciones... (AGPM, exterior, documento 28, carpeta 49, 1785).

A su vez advirtio que el cabildo de la ciudad de San Juan habia “...remitido dinero; creo
que dicho agente no habra dado paso alguno segin me he informado en la Secretaria...”.
Lo cierto es que, los mendocinos recomendados por don Miguel de Galvez, hermano del
sefior ministro, fueron apoyados en los informes de gobierno por el virrey de Buenos Aires,
Marques de Loreto (AGPM, exterior, documento 28, carpeta 49, 1785).

Las redes y alianzas en el tréfico del vino. Una trama de relaciones difusas

Los comerciantes en general desempefian un papel fundamental en la dindmica econémica
adaptando estrategias para atender escenarios regionales desiguales, en direccion a la
obtencion de ganancia. Los sectores dominantes territorializados estratégicamente bajo
redes de comercio conocian los particulares comportamientos y las demandas reales tan
fundamentales para garantizar comercios de ida y de retorno, disminuir riesgos y asegurar
los esperados beneficios.

Para poder disponer de giro comercial establecieron alianzas con circulos mineros. Se
importaban mercaderias europeas con destino a Potosi recibiendo en pago caudales
liquidos. No sin razon, Gonzélez de Socasa refirio en relacion con los caudales privados de
mineros y comerciantes que le habian sido encomendados: “Miles (de pesos) han circulado
en mi mano, venidas de las remesas de plata en pasta que me han comisionado por muchos
mineros del Perd” (Aillon, 2009: 69).

A la par de la alta demanda de los centros mineros el aguardiente ocupd un importante
renglon. Entre los hombres de negocios que lideraron esa protoindustria pueden
referenciarse a los duefios de los ingenios de Potosi Juan Bautista Ybieta de Endeiza;
Gregorio Barragan y Joaquin de la Quintana; los diputados del Consulado de Chuquisaca
Manuel Fernandez de Alonso y Domingo de Achaval; los portefios Jos¢ Ramén de
Ugarteche, Manuel Alejandro Obligado, Ramon de Aramburu Zavala, Juan Gonzélez y
Torres y José Miguel de Tagle (Aillén, 2009: 67).

Los comerciantes mayoristas coloniales fueron grandes proveedores de variados productos
en los diversos espacios americanos. Algunos comerciantes que actuaron estratégicamente
en Potosi, Salta y Buenos Aires fueron: Los potosinos Manuel Balucta, Juan Bautista
Elorreaga, Nicolas Ponte, Nicolas de Oliden, Francisco Zenavilla y Domingo de Escurra; el
saltefio Pedro de Ugarteche; y los portefios Anselmo Sédenz Valiente, Juan Esteban de
Anchorena, Domingo Achicarro y Martin de Gainza (Aillon, 2009:71).

En la organizacion y direccion de los negocios comercializaron utilizando una amplia red
de circuitos locales y o regionales conectados con el comercio exterior. Los intereses

51



Luisa Soler Lizarazo. “Hombres de negocios e intereses econémicos asociados con el trafico de vinos entre
Espafia y América a finales del siglo XVIII / Business and economic interests associated with wines traffic
between Spain and America in the late eighteenth century” RIVAR Vol. 1, N° 2, ISSN 0719-4994, IDEA-
USACH, Santiago de Chile, mayo 2014: pp. 39-55

econdémicos compatibles les permitieron conformar circuitos comerciales tanto en ciudades
grandes como en pequefias urbes provinciales, tanto al interior de sus mismos reinos como
entre los demas virreinatos. Contactos comerciales en Acapulco, Guatemala, Realejo,
Quito, Guayaquil, La Paz, La Plata, Potosi, Oruro, Cochabamba, Salta, Tucuman,
Valparaiso, Santiago y Buenos Aires, entre otros.

El modelo de organizacion de sus redes distribuidas en toda América hispanica fue la
misma que emplearon los audaces comerciantes que competian por el control de los
mercados; mediante coaliciones entre quienes operaban en diferentes zonas economicas se
garantizaba el trafico de mercados. Asociados al trafico del vino algunos explotaron y
comercializaron copé, una especie de nafta o betun natural, también conocida como brea o
alquitran (aunque no lo era propiamente) que se empleaba para la impermeabilizacion de
botijas de aguardiente y vino, siendo usado también en la construccion naval como sustituto
de la brea para calafatear los navios.

Para el desarrollo del trafico comercial del vino se requirieron alianzas corporativas y redes
comerciales particulares para promover y fortalecer esta actividad productora y
comercializadora tanto en América como en Espafia, siendo este un tema complejo que
ocupara investigaciones futuras. Por ahora, es posible referir los aportes de Nufiez (2010)
sobre algunos agentes de comercio que actuaban en la region de Pisco: Alvaro Mendes y
Garcia Mendes de Donas, traficaban vino y aguardiente estableciendo negocios con otros
portugueses que comerciaban en la zona de Cafiete, Pisco e Ica.

A su vez en Lima el comerciante Manuel Bautista Pérez, desarroll6 el trafico negrero y de
vinos mediante contactos en Guayaquil, México, Espafia y Portugal. En Guayaquil, el
portugués Antonio Sdnchez Navarrete dio origen en el siglo XVII a una poderosa familia de
navieros y comerciantes que controlaron en el siguiente siglo los negocios claves de la
region portefia: la sal, el copé, el vino y el aguardiente (NUfiez, 2010). Otro portugués
apellidado Rodriguez, fue al parecer ancestro de Miguel Rodriguez de Bejarano padre de
Jacinto Bejarano, este Gltimo uno de los mayores navieros y comerciantes guayaquilefios de
fines del siglo XVl y comienzos del XIX.

Paralelamente en Chimbo el negocio de la sal, el vino y el aguardiente lo manejaban
portugueses de origen sefardi apellidados Nufiez, Gonzélez, Tovar, Gaibor, Coloma, De los
Reyes, Braganca, Marifio y Carjaval. Queda por establecer cuéles eran los agentes de ese
trafico comercial en la region interandina y particularmente en Quito (Nufiez, 2010).

Consideraciones finales

Este articulo demostr6 como se conformaron complejas redes de comerciantes en forma
simultanea a la creacion de condiciones de transporte, circulacién y comercio de vinos y
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aguardientes en América. Gracias a las alianzas entre redes tanto internas como externas el
trafico de caldos adoptd diversas dindmicas mercantiles conforme a los requerimientos del
mercado. De hecho, la organizacion y direccion del trafico de vinos y aguardientes
comprendian una amplia red de circuitos que operaban a diversas escalas. En esas
condiciones, el trafico de vinos y aguardientes dinamizé mas de lo que se piensa los
mercados locales internos; los mercados regionales entre reinos; y los mercados exteriores.
Al ser un comercio altamente controlado por cargadores, navieros y comerciantes
mayoristas ubicados a ambos lados del imperio, ademés de transportar y comercializar este
producto, se aseguraban traficos en contrapartida de otras materias primas, manufacturas y
de capitales liquidos. Estas ventajas explican en parte la disputa comercial y el control de
mercados entre los diferentes tratantes de vinos y los comerciantes integrantes de los
Consulados de comercio y/o entre cosecheros de vifias y cargadores.

En futuros estudios, se espera desentrafiar redes de monopolio entre traficantes de vinos,
siendo fundamental examinar las alianzas entre comerciantes y cosecheros vitivinicolas
para comercializar el vino en suelo americano. Asi como también las respuestas de aquellas
redes que operaban entre reinos frente a los desafios de traficos de vinos foraneos. En
consecuencia, dentro de las perspectivas de investigacion las mas puntuales corresponden a
interpretar las alianzas entre compafiias y redes del comercio de los vinos tanto en suelo
americano como en suelo espafiol. Se espera avanzar en el rastreo de redes con conexiones
de caracter internacional cuyas dindmicas mercantiles permitan entender como y porqué
orientaban, restringian y o distorsionaban su trafico y comercializacion

No obstante estas ambiciosas pretensiones deben enfrentar el mayor desafio: la articulacion
de estudios desde perspectivas complementarias. El dilema esta en ;Como pensar estudios
globales y generales cuando ain no se considera la suma de comprobaciones particulares?
(Grendi, 1972). Si bien hasta la fecha son escasas las articulaciones de resultados
investigativos que bien podrian dar una vision de conjunto sobre las I6gicas imperantes en
el trafico y comercializacion de vinos durante el siglo XVIII, este podria ser el mejor
momento para emprender esa ardua tarea, aprovechando los nutridos aportes
historiograficos locales y regionales.
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